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Il Marketing con Hubspot

Cap.01 Perché Hubspot?
Lezione 1.1 Introduzione al corso | 03:21 minuti
Lezione 1.2 | CRM nel marketing basato sui dati | 05:45 minuti
Lezione 1.3 Hubspot: un CRM+ | 02:18 minuti

Cap.02 Account e panoramica
Lezione 2.1 Account e panoramica | 00:45 minuti
Lezione 2.2 Creazione dell’account | 04:12 minuti
Lezione 2.3 Panoramica della piattaforma | 23:18 minuti
Lezione 2.4 BONUS: Pricing | 11:01 minuti

Cap.03 Configurazione
Lezione 3.1 Personalizzare Hubspot | 02:03 minuti
Lezione 3.2 Setup (parte 1) | 05:56 minuti
Lezione 3.3 Setup (parte 2) | 25:14 minuti
Lezione 3.4 Setup (parte 3) | 36:27 minuti

Cap.04 Liste contatti
Lezione 4.1 Il CRM | 00:32 minuti
Lezione 4.2 Contatti e companies | 13:50 minuti
Lezione 4.3 Segmentazione | 07:02 minuti
Lezione 4.4 Esercitazione sulla segmentazione | 08:03 minuti
Lezione 4.5 Il valore delle liste | 03:01 minuti

Cap.05 Conversazioni
Lezione 5.1 Conversazioni | 00:29 minuti
Lezione 5.2 Inbox | 17:22 minuti
Lezione 5.3 Chatflow | 20:54 minuti
Lezione 5.4 Snippet e template | 08:43 minuti

Cap.06 Strumenti di marketing
Lezione 6.1 Marketing con Hubspot | 00:42 minuti
Lezione 6.2 Ads su Hubspot | 07:38 minuti
Lezione 6.3 E-mail marketing | 21:25 minuti
Lezione 6.4 Acquisizione dati | 27:55 minuti

Cap.07 Gestione interna



